
Программа лояльности 

«GREENPRIORITY» (GP)

Телефон: +996-31-296-26-56


Номер для Киргизской Республики

телефон: 8-800-23-45-800


Бесплатный звонок для РФ

Телефон: 8 820-0321-0033


Бесплатный звонок 


для Республики Беларусь

Телефон: 8 800-080-4211


Бесплатный звонок для Казахстана

Телефон: 0 800-752-114


Бесплатный звонок для Украины

Телефон: +48 602 814 023 


Звонок для Польши

Телефон: +7 983 311 24 61 


Звонок для Германии

Телефон: +7 913 010-48-81 


Звонок для Германии

Телефон:  +420771140036 


Звонок для Чехии 

greenwaystart.com
mygreenway.com

Телефон: +57 350 2154240 


Звонок для Испании
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Программа лояльности действует абсолютно для всех: 


для Партнеров, делающих заказы от 1 PV за период


для зарегистрированных Клиентов, делающих заказы от 1 PV за период


Чем дольше Вы, ваши Партнеры или Клиенты остаетесь в Green Priority и совершаете стабильные 

покупки – тем больше бонусов получаете. 


Бонусы начисляются в валюте вашей страны на Подарочный счет после закрытия периода.  


Участвуйте в программе лояльности Green Priority и 

регистрируйте Клиентов!

Больше Клиентов = Больше бонусов 

Бонус, который начисляется Партнеру только за его личные покупки в текущем периоде от 25 PV и выше, без учета покупок его Клиентов. 


Клиенту БЛ начисляется за все его покупки от 25 PV за период (примерно 2200 рублей).


До 20% от ваших покупок возвращаются на Подарочный счет, если вы стабильно 10 месяцев делаете заказы от 25 PV. Формула расчета Бонуса Лояльности:


PV × % бонуса × внутренний курс у.е.


Рассмотрим еще один пример:

Все ваши Клиенты участвуют 3 месяца в Green Priority и их бонус 5%.

Все ваши Клиенты участвуют 3 месяца в Green Priority и их бонус 5%.

Введем сокращения:



БЛ – Бонус лояльности


ПБ – Подарочный бонус


ЛО – Личный объем – личные покупки Партнера и покупки его Клиентов.

Давайте вспомним Пример №1  в Бонусе лояльности.

 Активация соглашения теперь дешевле - 25 pv! Это значит, что стало 

проще приглашать в бизне

 Соглашение останется, даже если Личный объем будет меньше 50 

P

 Партнеры дольше остаются в структуре и сохраняют лояльность

 Больше Партнеров – больше ваш Групповой объемы, а значит и 

вознаграждени

 Получаете Бонус лояльности до 20% или Подарочный бонус до 40% 

на свой Подарочный счет

Вы, как Партнер, сделали в 2 раза больше объема, а получили всего 87,5 рублей, а, получив много Клиентов


1 312,50 рублей!

Иметь Клиентов – выгодно!

*Партнеру выплачивается только 1 вид бонуса

GP - это про то, как выгодно быть вместе 

До 20% от объема – возвращаются 

на подарочный счет после 10 

месяцев заказов от 25 PV.

Это больше 200, значит работает – ПБ.



БЛ Клиента 1 =  * 5% * 35 рублей = 262,5 рублей


БЛ Клиента 2 =  * 10% * 35 рублей = 175 рублей


ПБ Партнера =  * 20% * 35 руб = 1 435 руб – 262,5 руб 

(БЛ Клиента 1) – 175 руб (БЛ Клиента 2) = 997,5 руб
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Это больше 200, значит работает – ПБ.



БЛ Клиентов 1-11 = * 5% * 35 руб * 11 Клиентов = 481,25 руб 


ПБ Партнера = * 20% * 35 руб = 1 960 руб – 481,25 руб 

(бонусы Клиентов) = 1 478,75 руб


25 PV

280 PV

Это больше 200, значит работает – ПБ.



Только 3 клиента из 10 сделали покупок на .


БЛ Клиентов 2,5,9 = (  * 5% * 35 руб) * 3 Клиента = 131,5 

руб


ПБ Партнера =  * 20% * 35 руб = 1 407 руб – 131,25 руб 

(бонусы Клиентов) = 1 275,75 руб
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Какие возможности дает программа лояльности 
GREENPRIORITY

 Начисление Бонуса лояльности. Чем дольше и стабильнее Клиент 

приобретает продукцию, тем больше становится его Подарочный 

бонус

 Клиент может потратить Бонус, выбрав себе подарки практически из 

всего ассортимента Greenwa

 Клиент получает возможность участвовать в промо, марафонах, 

розыгрышах, специальных акциях, получать подарки от Компании и 

клиентский сервис от компании – напоминания, оповещения, 

поздравлени

 Клиент теперь может делать заказы и забирать их самостоятельно, 

там, где ему удобно

Клиенту выгодно быть и оставаться вашим клиентом:

150PV 50PV
клиент 1 клиент 2

3 мес. в Green Priority 

- бонус 5%

5 мес. в Green Priority 

- бонус 10%

Пример первый
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Идет первый месяц Программы лояльности. У вас и ваших Клиентов бонус 5%


Это меньше , значит работает – БЛ (Для Партнера в расчете 

бонуса учитываются только его личные покупки и БЛ его Клиентов 

из него не вычитаются. Для Клиента в расчете бонуса учитываются 

все его покупки.)



БЛ Партнера =  * 5% * 35 руб = 87,5 рублей 


БЛ Клиента 1 = * 5%* 35 руб = 43,75 рублей 


БЛ Клиента 2 = 0, т.к он сделал менее 
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Ваш ЛО = 90 PV (50 PV + 25 PV + 15 PV)

Как это работает на примерах?

Пример первый

Пример второй

Пример второй

Пример третий

Пример четвёртый

Чем выгодно Партнеру:

Ваш ЛО = 205 PV (5 PV + 150 PV + 50 PV)

Ваш ЛО = 280 PV

Ваш ЛО = 201 PV

Что такое Бонус лояльности (БЛ)

Что такое Подарочный бонус? (ПБ)

График роста процента Бонуса лояльности

Варианты бонусов за покупки

Все примеры рассчитаны для России, исходя из внутреннего курса 1 у.е. = 35 рублей.

Задумались, что с удержанием из вашего ПБ вы будете получать меньше своих клиентов? Но нет!

до 200 PV от 200 PV
Личный объем Личный объем

Бонус лояльности Подарочный бонус

Бонус лояльности



Начисляется только с личных покупок Партнера, без учета покупок его 

Клиентов 



Выплачивается полностью


Подарочный бонус



Начисляется со всего Личного объема Партнера, то есть как с 

личных покупок, так и с покупок его Клиентов



Из Подарочного бонуса вычитается начисленный за период Бонус 

лояльности Клиентов
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1-3 период 4-6 период 7-9 период 10+ период

10%

15%
Чем дольше Партнер или Клиент участвует 

в Green Priority и делает покупки от 25 PV, 
тем выше % и больше Бонус Лояльности.

Покупать регулярно – 
выгодно!
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Идет первый месяц Программы лояльности. У вас и ваших Клиентов бонус 5%


Это меньше , значит работает – БЛ (Для Партнера в расчете 

бонуса учитываются только его личные покупки и БЛ его Клиентов из 

него не вычитаются. Для Клиента в расчете бонуса учитываются все 

его покупки.)



БЛ Партнера =  * 5% * 35 руб = 87,5 рублей 


БЛ Клиента 1 = * 5%* 35 руб = 43,75 рублей 


БЛ Клиента 2 = 0, т.к он сделал менее 
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Ваш ЛО = 90 PV (50 PV + 25 PV + 15 PV)
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Это меньше 200 PV, значит работает БЛ.



БЛ Партнера =  * 20% * 35 рублей= 350 рублей


БЛ Клиента 1 =  * 20% * 35 рублей = 175 рублей


БЛ Клиента 2 =    = 0 рублей, т.к он сделал менее .
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Идет 10 месяц Программы лояльности и у вас бонус 20%. У ваших Клиентов 

также 10 месяц участия в программе лояльности, а значит и бонус тоже 20%

Ваш ЛО = 85 PV (50 PV + 25 PV + 10 PV)

Личный объем Партнера Бонус в % от PV

200 - 499 PV
20% От ЛО

40%* От ЛО
500 PV и выше

за период

за период

Бонус начисляется от всего ЛО Партнера, начиная с , то есть в том 

числе с покупок его Клиентов. Из Подарочного бонуса вычитается 

начисленный за период Бонус Лояльности Клиентов.
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5 мес. в Green Priority 

- бонус 10%

10 мес. в Green Priority 

- бонус 20%

1 мес. в Green Priority - бонус 5%

личные покупки

У Вас 3 Клиента, которые на разных стадиях участия в Программе лояльности.

Это больше , значит работает ПБ.



БЛ Клиента 1 =  * 20% * 35 рублей = 350 рублей


БЛ Клиента 2 =  * 5% * 35 рублей = 262,50 рублей


БЛ Клиента 3 =  = 0 рублей, т.к он сделал менее 

ПБ Партнера =  * 20% * 35 руб = 1 715 руб – 350 руб


(БЛ Клиента 1) – 262,50 руб (БЛ Клиента 2) = 1 102,50 руб
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Ваш ЛО = 245 PV (25 PV + 50 PV + 150 PV + 20 PV)


